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Ementa

Introducéo ao comércio exterior. Cenario do comércio exterior brasileiro. Sistema Brasileiro de comércio exterior. Compra e venda
em comercio exterior. Politica Brasileira de exportacao. Administracao de negocios internacionais.

Justificativa
Considerando o papel do gestor no desenvolvimento do comércio e relagdes internacionais, percebe-se a importancia de fornecer

ao graduando em administragao subsidios para o desenvolvimento do conhecimento em politicas econdémicas, comerciais e demais
assuntos relacionados as relacoes internacionais.

Objetivo Geral

Prover o estudante que se formara em Administracdo de conceitos de Comércio Exterior, metodologias e habilidades que o auxilie
a compreender e solucionar situacées empresariais e governamentais, com pensamento critico e consciéncia de seu papel como
administrador.

Objetivos Especificos

Compreender os conceitos basicos de comércio exterior;
Estudar o cenario e a participacao brasileira no comércio exterior;
Contribuir com o desenvolvimento do pensamento critico sobre relagées internacionais.

Conteudo Programatico

Topico / Subtépico
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Topico / Subtoépico

E:>1.Introdugr§1o ao comércio exterior

1.1 Conceitos;

1.2 Natureza do comércio exterior;

1.3 Habilidades dos gerentes de comércio exterior;
1.4 Teorias de comércio exterior.

2.0 comércio exterior brasileiro

2.1 Exportacées;

2.2 Importacdes;

2.3 Dados do MDIC e da Balanca Comercial brasileira;

2.4 Exportacoes e importacoes do Estado de Mato Grosso.
3.Sistema brasileiro de comércio exterior

3.1 Historico e contexto atual.

4.Politica brasileira de exportacdes.

5.Administracdo de negdcios internacionais

5.1 Dindmicas do comércio internacional;

5.2 Ambientes de negdcios internacionais;

5.3 Diagndstico;

5.4 Estratégias de internacionalizacéo.

Metodologia

Aulas expositivas dialogadas, com a utilizacdo de projetor multimidia e quadro. Leitura e discussdo de artigos e estudos de caso.

Resolucao de atividades individuais e em grupos em sala e no Ambiente Virtual de Aprendizagem.
Seminario e visita técnica serao marcados de acordo com a disponibilidade e evolucdao da ementa.

Avaliacao

Nota 1: verificacao de aprendizagem (7,0 pontos) e atividades em sala e no AVA(3,0 pontos).

Nota 2: verificacao de aprendizagem (6,0 pontos) e atividades em sala e/ou seminario (4,0 pontos).

Média Final: Nota 1 + Nota 2 / 2.

Para aprovacao sem Prova Final o estudantes devera obter média final (nota 1 + nota 2) minima de 7,0 pontos.
Os estudantes que nao alcancarem a média de 7,0 pontos precisarao fazer a Prova Final e, quando necessario, Exame de Segunda

Epoca.

Para aprovacéo na Prova Final e no Exame de Segunda Epoca o estudante precisara obter média de 5,0 pontos (Média Final + Nota

da Prova Final ou Média Final + Nota do Exame de Segunda Epoca).

Bibliografia
Basica
Referéncia

SOARES, C. C. Introducao ao comércio exterior: fundamentos tedricos do comércio internacional. Sao
Paulo: Saraiva, 2004.

TANURE, B. DUARTE, R.G. Gestao internacional. Sao Paulo: Saraiva, 2006.
VAZQUEZ, J.L. Comércio exterior brasileiro. 9% Edicdo. Sao Paulo: Atlas, 2009.

Complementar
Referéncia
ABREU, M. P. Comércio exterior: interesses do Brasil. Rio de Janeiro: Elsevier, 2007
LUNA, E. P. Essencial de comércio exterior de A a Z. 32 Edicao. Sao Paulo: Aduaneiras, 2009.
MAIA, J. M. Economia internacional e comércio exterior. 122 Edicdo. Sao Paulo: Atlas, 2008.

MINERVINI, N. O exportador: ferramentas para atuar com sucesso no mercado internacional. 5?
Edicao. Sao Paulo: Pearson Prentice Hall, 2008.

SEABRA, F. Comércio exterior. UAB, 2009

Informag¢des Adicionais

Aprovacao

Aprovado em reuniao do Colegiado do Curso realizadaem ___/___/
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Coordenador(a) do Curso
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